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4. Cesión de contrato. Ley aplicable.  
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6. Responsabilidad contractual múltiple.  

IX. Ley aplicable al contrato y arbitraje comercial internacional.  



X. La redacción de los contratos internacionales.  

1. El contrato internacional. Concepto.  

2. La creatividad legal de los contratantes y la «paradoja de la autonomía material».  

3. Negociación de los contratos internacionales.  

4. Técnicas de redacción de los contratos internacionales. Aspectos generales (drafting 
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B) Técnicas de redacción de los contratos internacionales. Continental drafting 
style.  

C) Contratos internacionales standard y contratos internacionales ad hoc.  

D) Idioma del contrato internacional.  

5. Contenido del contrato internacional. Cláusulas contractuales más frecuentes.  
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6. Dinámica del contrato internacional.  



A) Formación del contrato. Aspectos generales.  

B) Responsabilidad precontractual.  

C) Letters of intent.  

D) Acuerdos de negociación.  

E) Condiciones generales de la contratación y battle of the forms.  

F) Interpretación del contrato.  

G) Terminación del contrato.  

Anexo. Jurisprudencia citada (temas relativos a los contratos internacionales). 

 

CAPÍTULO XXII.- CONTRATOS INTERNACIONALES II: CONTRATOS EN PARTICULAR  
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A) Contrato de transporte de mercancías.  
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II. Donaciones.  

1. Competencia judicial internacional.  

2. Ley aplicable.  

A) Donaciones ajenas al Derecho de Familia.  

B) Donaciones reguladas por el Derecho de Familia.  

III. Representación.  

1. Representación voluntaria.  

A) Aspectos generales.  

B) Ley aplicable a la representación voluntaria.  

C) Cuestiones reguladas por la Ley aplicable a la representación.  

D) Validez en España de poder otorgado ante autoridad extranjera.  

a) Primera exigencia. Juicio de equivalencia y juicio de suficiencia.  

b) Segunda exigencia. Legalización o apostilla del poder.  

2. Representación legal.  

IV. Contratos propios del comercio internacional.  

1. Compraventa internacional de mercaderías.  

A) Ley aplicable al contrato de compraventa internacional de mercaderías.  

B) Compraventa internacional de mercaderías e Incoterms.  

C) Convención sobre los contratos de compraventa internacional de 
mercaderías de 11 abril 1980.  



2. Contratos de permuta de mercancías (countertrade).  

3. Contrato de arrendamiento de cosas muebles o de derechos.  

4. Contrato de comodato.  

5. Contrato de precario sobre cosa mueble o derechos.  

6. Contrato de venta de bienes mediante subasta.  

7. Contratos de gestión.  

A) Contrato de agencia.  

B) Contratos de factoring y de confirming.  

C) Contratos de economía colaborativa y crowdfunding.  

D) Otros contratos de gestión: mandato, comisión mercantil y mediación o 
corretaje.  

8. Contratos de arrendamiento de servicios y de obra.  

A) Contrato de consulting, due diligence y auditoría.  

B) Contrato de arrendamiento financiero o leasing.  

C) Contrato de suministro de mercaderías.  

D) Contrato de construcción de edificación.  

E) Contratos de arrendamientos de servicios por parte de profesionales.  

F) Otros contratos de arrendamiento de servicios.  

a) Contrato de depósito.  

b) Contrato de hospedaje.  

c) Contrato de management empresarial de gestión hotelera.  

d) Contrato de garaje.  

e) Contrato de exposición.  

f) Contrato de alquiler de punto de amarre.  

g) Contrato de logística.  

h) Contrato de outsourcing.  

i) Contrato de catering.  

j) Contrato de cash-pooling.  

k) Contrato de pericia contractual.  

l) Contrato de merchandising.  

G) Otros contratos de arrendamiento de obra.  

a) Contrato de engineering.  

b) Contrato de ejecución de oba por precio alzado.  

9. Contratos aleatorios.  

A) Juego, apuesta y lotería.  



B) Promesa de recompensa y premio.  

10. Contratos de garantía.  

A) Contrato de fianza, cofianza y subfianza y contragarantía.  

B) Contrato de prenda.  

C) Contrato de garantía flotante (floating charge).  

D) Contrato de garantía autónoma o garantía a primera demanda.  

E) Contrato de crédito documentario.  

F) Cartas de patrocinio (comfort letters) .  

G) Otros contratos de garantía.  

a) Contrato de mandato de crédito.  

b) Contrato de mandato de hipoteca mobiliaria.  

c) Contrato de garantía financiera.  

d) Contrato de Cash Comfort Letter.  

e) Contrato de Escrow agreement.  

H) Otros Contratos sobre medios de pago.  

a) Remesas de documentos.  

b) Órdenes de pago.  

c) Transferencias electrónicas de fondos.  

d) Giro bancario internacional  

11. Contratos relativos a derechos reales inmobiliarios y arrendamiento de inmuebles.  

A) Contrato de compraventa de inmueble.  

B) Contrato de arrendamiento de bienes inmuebles.  

C) Contrato de arrendamiento temporal y para uso personal sobre un inmueble.  

D) Contrato de multipropiedad inmobiliaria (timesharing).  

E) Otros contratos sobre inmuebles.  

a) Contrato de constitución de censos, usufructos y anticresis y 
habitación.  

b) Contrato de servidumbre real y de servidumbre personal.  

c) Contrato de hipoteca sobre bienes inmuebles.  

d) Contrato de cambio de suelo por vuelo.  

e) Contrato de renta vitalicia sobre inmueble.  

f) Contrato de promesa de venta de inmueble.  

g) Contrato de precario sobre inmueble.  

h) Contrato de préstamo de inmueble.  

i) Contrato de arrendamiento o venta múltiple de inmuebles.  



j) Contrato de aparcería.  

k) Contrato de intercambio de uso de inmuebles.  

l) Contrato de supervisión de efidicios (building supersivion).  

12. Contratos de servicios propios del sector marítimo y aéreo.  

13. Negocios y contratos fiduciarios.  

14. Contrato de franquicia.  

15. Contrato de distribución.  

16. Contratos de servicios bancarios y bursátiles.  

A) Contrato de cuenta corriente bancaria y de depósito bancario.  

B) Contrato de préstamo o mutuo.  

C) Contrato de préstamo sindicado.  

D) Contrato de forfaiting.  

E) Contrato de emisión de bonos privados y bonos soberanos.  

F) Contratos de rating de bonos, títulos y solvencia empresarial y estatal.  

G) Otros contratos bancarios  

a) Contrato de crédito a la exportación o a la importación.  

b) Contrato de alquiler de cajas de seguridad.  

c) Contrato de depósito de dinero.  

d) Contrato de apertura de crédito.  

e) Contrato de descuento.  

f) Contrato de Forward Rate Agreement.  

g) Contrato de transferencia bancaria.  

h) Contrato de tarjeta de crédito.  

H) Otros contratos bursátiles.  

17. Contratos sobre instrumentos financieros en sistema multilateral.  

18. Contratos asociativos y de empresa.  

A) Contrato de joint-venture.  

B) Contrato de venta y arrendamiento de empresa o establecimiento mercantil.  

C) Contratos y pactos parasociales y sindicato de accionistas.  

D) Otros contratos de empresa.  

a) Contrato de cuentas en participación.  

b) Contrato de cuenta corriente entre empresas.  

c) Contrato de swap.  

d) Contrato de Business management.  



e) Contratos para la constitución de una sociedad.  

f) Contratos de comunidad de bienes y sociedad civil.  

g) Contrato de arrendamiento empresarial (renting).  

19. Contratos de prestaciones jurídicas.  

A) Contrato de opción.  

B) Contrato de reconocimiento de deuda.  

C) Contrato de promesa abstracta y de promesa causal de pago.  

D) Contrato normativo.  

E) Precontrato (Contractual Letter of Intent).  

F) Contratos de transacción, mediación y arbitraje.  

G) Contratos de cesión de derechos y acciones.  

H) Contratos de renuncia de derechos y acciones.  

I) Contrato de decisión por suerte.  

20. Contratos de servicios propios del sector publicitario.  

A) Contrato de patrocinio publicitario o esponsorización.  

B) Otros contratos publicitarios.  

21. Contratos propios del sector intelectual y audiovisual.  

A) Contratos de licencia de derechos de propiedad intelectual o industrial.  

B) Contratos de producción de obra audiovisual, preproducción y coproducción.  

C) Contratos de edición.  

D) Otros contratos en el sector intelectual y audiovisual.  

22. Contratos en el ámbito de la informática, internet y nuevas tecnologías.  

23. Contratos relacionados con el Derecho de la persona y familia.  

A) Aspectos generales.  

B) Contrato de gestación por sustitución.  

C) Contrato de alimentos.  

D) Contrato para la donación de órganos corporales humanos.  

E) Contratos de cesión de la explotación de los derechos de la personalidad.  

24. Contratos de Estado.  


